
UW FUNCTIE

• Als rechterhand van de Commercieel Directeur  vervul je een
belangrijke operationele en sturende rol in het coachen, onder- 
steunen en motiveren van het field sales team. • Na een grondige
inwerk- en opleidingsperiode waarin je de organisatie, de markt
en de producten leert kennen, begeleid je Account Managers en
Projectleiders in het bezoeken en bewerken van klanten en
prospecten, vnl. dakdekkers, voorschrijvers en professionele
bouwhandelaars. •  Je ontwikkelt en verfijnt salesargumentaties,
optimaliseert het  CRM en faciliteert en professionaliseert de
dagdagelijkse werkzaamheden van het salesteam. •  Op basis
van o.m. market intelligence en concurrentie analyse geef je
deskundig advies aan de Commercieel Directeur o.m. inzake
marktevoluties, prijszetting, kortingsstructuren en commerciële
acties. •  Intern werk je nauw samen met o.m. Customer Service,
Logistiek, Marketing, en Productmanagement. •  Je bewaakt
volume, marges en marktaandeel en maximaliseert het
rendement, de expertise en de efficiëntie van het salesteam
door o.m. lead generation, salesmeetings, opleiding, individuele
begeleiding, marktinformatie en praktische verbeterings-
voorstellen.

UW PROFIEL

• Voor deze uitdagende doorgroeifunctie, kijken we uit naar 
ambitieuze kandidaten met een relevante en succesvolle 
commerciële en leidinggevende ervaring in een B2B- 
omgeving. •  Inzicht in de beslissingsstructuren en  markt-
dynamieken binnen de bouwsector is een bijkomende troef, 
geen absolutie vereiste. • Als inspirerend en hands-on 
peoplemanager ben je sterk in het coachen, motiveren en 
dynamiseren van een salesteam. • Je bent een doorwinterd 
en overtuigend onderhandelaar en spontaan relatiebouwer 
met commercieel inzicht, tact en inlevingsvermogen. • Je 
werkt gestructureerd en hebt  een uitstekend analytisch 
vermogen. •  Je bent een deskundig  CRM gebruiker en sterk 
in het benutten en optimaliseren van de mogelijkheden van 
het pakket. • Verkoops- ,presentatie-, onderhandelings- en 
salescoachingtechnieken maken deel uit van jouw parate 
professionele bagage. •  Je werkt minimaal 3 dagen per week 
op de baan in heel België.  Verder ben je actief in de 
hoofdzetel in Antwerpen en vanuit jouw home office.
• Je bent vlot 3-talig Nederlands-Frans-Engels. 

AANBOD
IKO staat als marktleider bekend voor de duurzaamheid 
van zijn producten maar ook als werkgever is IKO een 
groep waarop je kan bouwen. Je rapporteert aan de 
commercieel directeur van wie je gaandeweg de taken 
overneemt. Deze vacature is bij uitstek een kans om jouw 
carrière uit te bouwen. Het initiatief en de opportuniteiten 
zijn aan jou. Wij voorzien alvast een marktconform 
salarispakket aangevuld met extra legale voordelen 
waaronder een wagen, verzekeringen, bonus enz.

Onze opdrachtgever, IKO nv is een toonaangevend producent van dakdichting, waterdichting en isolatie. Met meer dan 30 fabrieken en 4500 
werknemers wereldwijd is IKO een speler van wereldformaat. De Europese IKO hoofdzetel en het R&D centrum van de groep bevinden zich in 
Antwerpen, België. Het totale aanbod  bestaat uit IKO enertherm hoogwaardige PIR isolatieplaten, IKO roofing innovatieve dakbanen, IKO protect 
vloeibare waterdichtingen en IKO pro complementaire vloeibare waterdichtingsaccessoires zoals primers en lijmen. Samen vormen deze producten 
duurzame totaal-oplossingen voor nieuwbouw- en renovatieprojecten! Neem alvast een kijkje op de website: be.iko.com . 

Ter ondersteuning van de Commercieel Directeur kijken wij voor de vestiging te Antwerpen-Zuid (Blue Gate site) uit naar een M/V : 

FIELD SALES MANAGER

INTERESSE ?
Stuur je gemotiveerde sollicitatiebrief met CV t.a.v. Marc 
Van Beethoven, Search & Selection, Amerikalei 213, 
2000 Antwerpen.  

E-mail : m.vanbeethoven@searchselection.com

U vindt tevens een profielbeschrijving van deze functie op  
http://www.searchselection.com. Een ernstige en discrete 
behandeling van iedere kandidatuur is gewaarborgd.




