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Onze opdrachtgever, Mennens Belgium NV in Zwijndrecht (Antwerpen - www.mennensbelgium.be), is met één vestiging in Belgié en zes in Nederland
dé referentie in staalkabel en gespecialiseerde hijs- en heftechniek. Ruim 360 medewerkers staan vandaag bij de Mennens Groep ten dienste van een
veeleisend en gediversifieerd cliénteel in sectoren als 0.m. bouw, haven, logistiek, metaal en constructie. De Mennens Groep maakt op zijn beurt deel
uit van de Lifting Solutions business group van Axel Johnson International (www.axinter.com/liting). De Lifting Solutions business group bestaat
vandaag uit 25 bedrijven met 67 lokale vestigingen in Europa, gespecialiseerd in hijsmateiaal, staalkabels, valbeveiliging, montage van loopkranen,
opleidingen en inspecties. Met al deze oplossingen en expertise is de Lifting Solutions business group actief in 0.m. offshore, hernieuwbare energie,
scheepvaart, automotive, havenbedrijven, visteelt, bouw, papier, mijnbouw en staal. Doorgedreven expertise, kennis en knowhow zijn sleutelwoorden
voor de Mennens Groep. Als toonaangevend marktleider profileert deze expansieve onderneming zich niet enkel als vooruitstrevend totaalleverancier
maar tevens als deskundig service- en total solution provider, kortom als dé partner voor veilig hijsen, nu en in de toekomst.

Ter versterking van de verkoopsorganisatie in Zwijndrecht, is Mennens Belgium vandaag op zoek naar een
gemotiveerd en leergierig (M/V) :

Technisch-Commercieel Medewerker

FUNCTIE

« Tijdens een intensieve inwerk- en opleidingsperiode leer je de
producten, diensten, klanten, organisatie en bedrijfscultuur
kennen. « Je versterkt het team van Productspecialisten in de
technisch-commerciéle binnendienst. * Je staat in voor de
ondersteuning van de Field Sales Engineers door het opstellen
van offertes, orderopvolging, advies, informatieverstrekking en
het uitwerken van specifieke technische oplossingen. « Ook ben
je verantwoordelijk voor het zelfstandig opvolgen van een
belangrijke en gediversifieerde klantenportefeuille waarvoor je
vertrouwenspersoon en direct aanspreekpunt bent. « Je werkt
samen met verschillende (Europese) leveranciers en je houdt
gelijke tred met technologische-, markt- en productontwikkelingen
binnen het gespecialiseerde vakdomein van staalkabel voor hijs-
en heftechniek. « Op termijn groei je verder uit tot Product
specialist Staalkabel en behoren ook analyses van staalkabel en
inspecties van staalkabelinstallaties bij klanten ter plaatse tot
jouw takenpakket. < Je rapporteert rechtstreeks aan de Sales- &
Marketing manager.
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PROFIEL

* Door opleiding, ervaring, aanleg of uitgesproken affiniteiten
heb je een sterke feeling voor en inzicht in techniek. « Je voelt
je in elk geval sterk aangesproken door een adviserende
technisch-commerciéle functie met een hoge graad van
specialisatie. * Je bent leergierig, resultaatsgericht en efficiént in
planning en organisatie. * Je bent analytisch en cijfermatig sterk
en je beschikt over een uitgesproken probleemoplossend
vermogen. < Je bent een communicatief vlot en klantgericht
teamplayer. < Je beschikt over interpersoonlijke vaardigheden
en commercieel inzicht. « Je hebt een doorwinterd MS Office
gebruiker. ¢ Ervaring met een ERP-pakket of CRM systeem is
mooi meegenomen. ¢ Je beschikt over een praktische kennis
Frans en een gedegen bagage Engels met Duits als bijkomend
voordeel (geen must).

AANBOD
Mennens Belgium is een dynamische organisatie die
deel uitmaakt van een Zweedse multinational. De
geschikte kandidaat mag uitkijken naar een
marktconform salaris en een uitgebreid pakket aan
secundaire voorwaarden. Met veel aandacht voor de
persoonlijk ontwikkeling van haar medewerkers, biedt
het bedrijf uitgebreide opleidingsmogelijkheden, een
goede begeleiding en kennisdeling.






